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SITUACIÓN ACTUAL DE LA INDUSTRIA SUDAFRICANA 

 

La industria vitivinícola de Sudáfrica es una de las más antiguas del Nuevo Mundo, con una 

historia que se remonta a 1659. Es reconocida a nivel global por producir vinos de alta calidad 

que combinan la elegancia del Viejo Mundo con el estilo frutado del Nuevo Mundo. El país se 

encuentra entre los diez mayores productores de vino del mundo y exporta a más de 100 países. 

La industria comenzó cuando la Compañía Neerlandesa de las Indias Orientales estableció una 

estación de abastecimiento en Cape Town en 1652. Jan van Riebeeck, el primer gobernador 

holandés, plantó viñedos, y en 1659 se produjo el primer vino registrado. Más tarde, el 

gobernador Simon van der Stel expandió la producción vinícola, dando origen a los famosos 

vinos de Constantia. Con el paso del tiempo, la industria se modernizó significativamente, 

particularmente en los últimos años del siglo pasado tras el fin del apartheid, lo que le permitió 

ir ganando terreno en los mercados internacionales. 

Sudáfrica cuenta con una gran diversidad de terroirs, beneficiándose de un clima mediterráneo, 

influencias oceánicas y una variedad de suelos. Las principales regiones productoras de vino se 

concentran en la Provincia de Western Cape, aunque también existen viñedos en Northern 

Cape, el Eastern Cape e incluso en KwaZulu-Natal. Stellenbosch es el corazón de la industria y se 

destaca por sus Cabernet Sauvignon, Merlot y Pinotage de alta gama. Paarl alberga algunas de 

las bodegas más antiguas, especializándose en Shiraz, Chenin Blanc y Viognier. Franschhoek, una 

región con influencia de los hugonotes franceses, produce blends refinados al estilo de Burdeos. 

Constantia es famosa por sus vinos dulces históricos y su Sauvignon Blanc de clase mundial. 

Swartland ha emergido como una región destacada por sus robustos Syrah y Chenin Blanc de 

viñas viejas. Walker Bay, especialmente el valle de Hemel-en-Aarde, es reconocido por sus 

variedad de vinos frios tales como Pinot Noir y Chardonnay. Otras regiones notables incluyen 

Robertson, Breedekloof y Worcester, que se enfocan en producción a gran escala y vinos 

espumosos, además de la región del río Orange en Northern Cape, que produce vinos a granel y 

brandies en un clima semiárido. 

Asimismo, Sudáfrica cultiva una combinación de variedades internacionales e indígenas, siendo 

el Chenin Blanc la más plantada. Entre las variedades blancas, el Chenin Blanc es la uva 

emblemática del país, apreciada tanto en versiones secas como dulces. El Sauvignon Blanc es 

fresco y crujiente, y su popularidad en exportaciones va en aumento. El Chardonnay, 

frecuentemente añejado en roble, produce vinos de clase mundial. El Colombar (Colombard) se 

utiliza principalmente en la elaboración de vinos ligeros y brandy, mientras que el Viognier está 

ganando protagonismo en cortes y como varietal único. Entre las variedades tintas, el Pinotage 

es un ícono sudafricano (un cruce entre Pinot Noir y Cinsault) caracterizado por su perfil audaz, 

ahumado y frutado. El Cabernet Sauvignon es una de las uvas tintas más importantes y a menudo 

se mezcla con Merlot para crear vinos al estilo de Burdeos. El Shiraz (Syrah) se expresa tanto en 

versiones especiadas y robustas como en elegantes interpretaciones al estilo del Ródano. El 

Merlot es una variedad común en los blends, mientras que el Cinsault se utiliza en vinos más 

ligeros. El Pinot Noir prospera en regiones más frescas, ofreciendo vinos elegantes de estilo 

borgoñón. 

La industria vitivinícola sudafricana está estructurada tanto para el mercado interno como para 

la exportación. El país produce aproximadamente 10 millones de hectolitros de vino al año, de 

los cuales más del 50 % se destina a exportaciones. Entre los principales destinos se encuentran 

el Reino Unido, Alemania, Países Bajos, China y Estados Unidos. A nivel local, el consumo de vino 



 

está en crecimiento, con un interés creciente por los vinos premium, orgánicos y biodinámicos. 

Los supermercados y el comercio en línea juegan un papel clave en la distribución, facilitando el 

acceso al vino para un público más amplio. 

La sostenibilidad y la innovación son prioritarias para la industria. Sudáfrica es líder en viticultura 

sostenible a través de la certificación Integrated Production of Wine (IPW). Los vinos orgánicos, 

biodinámicos y naturales están ganando adeptos a medida que los consumidores se vuelven 

más conscientes del impacto ambiental. El enoturismo es otro motor económico importante, 

con rutas del vino que atraen a millones de visitantes cada año, impulsando la economía local y 

elevando la presencia de los vinos sudafricanos en el escenario global. 

 

  



 

COSTO DE NACIONALIZACIÓN 

Sudáfrica es miembro de la Organización Mundial de Comercio y sigue el sistema armonizado 
de clasificación (nomenclatura sudafricana). Los aranceles son regulados bajo la Ley de Aduanas 
e Impuestos N° 55, y administrados por el Servicio de Rentas Internas Sudafricana (SARS). 
 
Sudáfrica es parte del “Southern African Customs Union” (SACU) que también integran 
Botswana, Lesotho, Namibia y el Reino de Eswatini (ex Swazilandia). Se aplica un Arancel de 
Importación común para todos los miembros, tanto para el comercio internacional como para 
el extrazona. 
 
Asimismo, Sudáfrica es miembro de la Comunidad de Desarrollo del Africa Austral (SADC) junto 
con Angola, Botswana, República Democrática del Congo, Lesotho, Malawi, Mauricio, 
Mozambique, Namibia, el Reino de Eswatini (ex Swazilandia), Seychelles, Tanzania, Zambia y 
Zimbabwe. 
 
Se han utilizado las Posiciones Arancelarias correspondientes a la descripción del producto de la 
Nomenclatura Sudafricana.1  Los aranceles de importación varían dependiendo del lugar de 
procedencia. Argentina forma parte del “arancel general”. Además, existen aranceles 
diferenciados para las siguientes regiones o bloques económicos: Unión Europea, EFTA 
(European Free Trade Agreement), SADC (Southern Africa Development Countries), MERCOSUR, 
AfCFTA (African Continental Trade Area) y EPA (Economic Partnership Agreement). 
 
P.A. 2204.10 Sparkling Wine 
IVA: 15% 
Arancel general (aplicable a la República Argentina): 25% 
UE: libre 
EFTA: 25% 
SADC: libre 
MERCOSUR: 25% 
AfCFTA (African Continental Free Trade Area): 12.5% 
 
P.A. 2204.21.30 Grape must with the fermentation prevented or arrested by the addition of 
alcohol. 
IVA: 15% 
Arancel general (aplicable a la República Argentina): 25% 
UE: libre 
EFTA: 25% 
SADC: libre 
MERCOSUR: 25% 
AfCFTA (African Continental Free Trade Area): 12.5% 
 
P.A. 2204.21.41 Unfortified Wine:  With an alcoholic strength of at least 4.5 per cent by volume 
but not exceeding 16.5 per cent by vol. 
IVA: 15% 
Arancel general (aplicable a la República Argentina): 25% 
UE: libre 
EFTA: 25% 
SADC: libre 
MERCOSUR: 25% 
AfCFTA (African Continental Free Trade Area): 12.5% 

                                                           
 



 

 
P.A. 2204.21.42 With an alcoholic strength of at least 4.5 per cent by volume but not exceeding 
16.5 per cent by vol: Other 
IVA: 15% 
Arancel general (aplicable a la República Argentina): 25% 
UE: libre 
EFTA: 25% 
SADC: libre 
MERCOSUR: 25% 
AfCFTA (African Continental Free Trade Area): 12.5% 
 
P.A. 2204.21.51 Fortified Wine: With an alcoholic strength of at least 15 per cent by volume 
but not exceeding 22 per cent by vol. 
IVA: 15% 
Arancel general (aplicable a la República Argentina): 25% 
UE: libre 
EFTA: 25% 
SADC: libre 
MERCOSUR: 25% 
AfCFTA (African Continental Free Trade Area): 12.5% 
___________________________________ 
 
1 https://www.sars.gov.za/wp-content/uploads/Legal/SCEA1964/Legal-LPrim-CE-Sch1P1Chpt1-to-99- 
Schedule-No-1-Part-1-Chapters-1-to-99.pdf 

  

https://www.sars.gov.za/wp-content/uploads/Legal/SCEA1964/Legal-LPrim-CE-Sch1P1Chpt1-to-99-%20Schedule-No-1-Part-1-Chapters-1-to-99.pdf
https://www.sars.gov.za/wp-content/uploads/Legal/SCEA1964/Legal-LPrim-CE-Sch1P1Chpt1-to-99-%20Schedule-No-1-Part-1-Chapters-1-to-99.pdf


 

PROCEDIMIENTOS PARA LA IMPORTACIÓN 

 
Permisos de importación y aranceles de ingreso 
 
La Ley de Administración de Comercio Internacional permite el control mediante permisos o 
licencias de determinadas importaciones. Para obtener estos permisos se requiere una solicitud 
por escrito acompañada de la información adicional necesaria. La Comisión de Administración 
del Comercio Internacional (ITAC) examina las solicitudes y da la recomendación, otros 
Departamentos también pueden dar su evaluación. 
 
El South African Bureau of Standard (SABS) tiene la facultad para establecer, emitir, modificar y 
retirar normas. No obstante, el National Regulator for Compulsory Specifications (NRCS) es 
ahora el regulador nacional oficial para las especificaciones obligatorias y expide certificados 
relacionados con los exámenes, análisis, pruebas, calibraciones y cualquier otro tipo de 
evaluación.  
 
Reglamentos técnicos 
 
Estos reglamentos se establecen por razones de salud, seguridad y medio ambiente. Si bien hay 
ciertos productos sin reglamentación, hay otros en que se duplican entre los Ministerios 
nacionales. Además, el sistema reglamentario está fragmentado con una gran cantidad de leyes 
que rigen el proceso. Por lo tanto, el acceso a la información sobre estos reglamentos técnicos 
existentes y propuestos puede resultar difícil. 
 
Los reglamentos técnicos se aplican por igual a los productos nacionales y a los importados. El 
producto importado, sin certificación, podrá ser sometido a prueba o examen y si se determina 
que no está en conformidad con el reglamento, podrá ser destruido.  
 
El SABS podrá probar, examinar o analizar una muestra de cualquier artículo importado o de 
producción nacional, a fin de determinar si cumple con los requisitos. 
 
Documentación necesaria 

 
Se requiere la registracion en el Servicio de Rentas Fiscales de Sudáfrica (SARS) y se asigna un 
número codificado aduanero que debe figurar en todas las declaraciones de aduana.  
 
Entre los documentos más usuales que deben ser presentados en las oficinas de aduana del 
puerto de entrada se destacan: la factura comercial, el conocimiento de embarque y la 
declaración de aduanas. Un dato para tener en cuenta es que la factura comercial debe incluir 
toda la información necesaria para que la Aduana sudafricana determine el valor para así poder 
calcular los derechos de importación. 
 
Por otro lado, se requiere un certificado y la declaración de origen si se aplican derechos 
antidumping o compensatorio, mientras que los permisos de importación son obligatorios para 
productos alimenticios que estén sujetos a estas aprobaciones. 
 
Todos los importadores tienen 7 días desde la fecha que ingresa el producto para hacer los 
trámites correspondientes. El importador debe declarar los productos con el formulario de 
declaración aduanera de entrada (Bill of entry – Formulario DA500) y pagar los impuestos y el 
IVA (VAT) del producto que importa.  
 



 

Los exportadores o sus socios locales que importan, acostumbran a contratar un agente de 
aduanas que se encargue del despacho, ya que algún error en la declaración puede resultar en 
penalidades, cuyo costo puede llegar a ser hasta 3 veces el valor del producto importado. 
 
El proceso de nacionalizaci  ٕ ón debe estar de acuerdo a la factura, conocimiento de embarque, 
cerfificado de origen, declaración de entrada, permiso de importación, etc. De ser necesario, se 
realiza la inspección de los productos y la Aduana puede retenerlos a pedido del Departamento 
de Salud, Agricultura y/u otro Departamento Gubernamental, quien deberá dar la conformidad 
para su entrada.  
 
El despacho en Aduana de envíos marítimos se puede realizar previo a su llegada al puerto 
sudafricano (posterior a ser cargados en el buque de transporte). Tras el despacho, el 
importador paga los derechos al servicio del puerto y recibe el permiso de muellaje. Las oficinas 
de aduana más grandes aceptan documentación electrónica para acelerar el proceso de 
despacho. Sin embargo, debe ir acompañada de una versión impresa, puesto que se sigue 
considerando una declaración legal. Este trámite suele requerir entre 2 y 3 días, según el puerto 
de entrada. Para los fletes aéreos se requiere como máximo 24 horas y la documentación viene 
acompañada de la mercadería. 
 
 

  



 

ESTADÍSTICAS DE IMPORTACIÓN 

 

P.A. 2204.10: Sparkling Wine 
  
Año 2024 

 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 37.937.405 89% 

2 Italia 4.505.334 11% 

3 Sudáfrica 57.809 0% 

4 España 48.749 0% 

5 Bélgica 35.447 0% 

6 Alemania 34.146 0% 

7 Polonia 32.887 0% 

9 Reino Unido 5.326 0% 

10 Portugal 4.659 0% 

24 Argentina 11 0% 

  Total importado 2024 42.688.366   

 
Año 2023 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 40.310.066 90% 

2 Italia 4.313.666 10% 

3 España 59.419 0% 

4 Alemania 27.186 0% 

5 Bélgica 20.204 0% 

6 Sudáfrica 7.725 0% 

7 Estados Unidos 7.122 0% 

8 Reino Unido 5.940 0% 

17 Argentina 99 0% 

  Total importado 2023 44.762.702   

 
 
  



 

P.A. 2204.21.30 Grape must with the fermentation prevented or arrested by the addition of 
alcohol. 
 

Año 2024 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 4.449 33% 

2 Sudáfrica 3.264 24% 

3 Italia 2.613 20% 

4 Portugal 895 7% 

5 Dinamarca 759 6% 

6 Reino Unido 399 3% 

7 España 190 1% 

9 Australia 148 1% 

10 Bélgica 123 1% 

14 Argentina 42 0% 

  Total importado 2024 13.357   

 
 
Año 2023 
 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 11.300 63% 

2 Italia 2.639 15% 

3 Oro, petróleo y otros 406 2% 

4 Bélgica 402 2% 

5 Polonia 356 2% 

6 España 355 2% 

7 Nueva Zelandia 351 2% 

8 Viet Nam 345 2% 

17 Argentina 89 0% 

  Total importado 2023 18.023   

 
 
  



 

P.A. 2204.21.41 Unfortified Wine: With an alcoholic strength of at least 4.5 per cent by volume 
but not exceeding 16.5 per cent by vol. 
 

Año 2024 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 5.084.959 51% 

2 Portugal 1.746.855 17% 

3 Italia 1.572.925 16% 

4 España 727.122 7% 

5 Alemania 179.350 2% 

6 Chile 123.374 1% 

7 Nueva Zelandia 105.499 1% 

8 Argentina 93.450 1% 

9 Estados Unidos 81.153 1% 

10 Ucrania 69.386 1% 

  Total importado 2024 9.986.224   

 

 
 
Año 2023 
 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 4.270.848 46% 

2 Italia 1.723.164 19% 

3 Portugal 1.201.921 13% 

4 España 930.532 10% 

5 Argentina 278.304 3% 

6 Australia 172.157 2% 

7 Alemania 169.491 2% 

8 Israel 94.673 1% 

  Total importado 2023 9.229.467   

 
  



 

P.A. 2204.21.42 Other 
 
Año 2024 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 53.090 63% 

2 Reino Unido 7.097 8% 

3 Hungría 7.052 8% 

4 Italia 4.605 5% 

5 Bahamas 2.575 3% 

6 Estados Unidos 1.973 2% 

7 España 1.853 2% 

9 Portugal 1.005 1% 

10 Sudáfrica 684 1% 

12 Argentina 549 1% 

  Total importado 2024 84.611   

 
Año 2023 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Francia 30.920 42% 

2 Italia 25.588 35% 

3 Estados Unidos 5.320 7% 

4 Reino Unido 2.611 4% 

5 España 2.109 3% 

6 Bahamas 1.771 2% 

7 Malta 697 1% 

8 Portugal 616 1% 

13 Argentina 365 0% 

  Total importado 2023 73.512   

 
 

  



 

P.A. 2204.21.51 Fortified Wine: With an alcoholic strength of at least 15 per cent by volume 

but not exceeding 22 per cent by vol. 

Año 2024 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Portugal 109.629 55% 

3 Italia 13.337 7% 

4 España 10.558 5% 

5 Chipre 8.991 4% 

6 Sudáfrica 3.212 2% 

7 Francia 2.916 1% 

9 Canadá 439 0% 

10 Suecia 233 0% 

  Argentina 0 0% 

  Total importado 2024 200.991   

 

Año 2023 
 

  País de origen Valor US$ (*) Porcentaje 

1 Portugal 33.205 55% 

2 España 18.079 30% 

3 Suiza 5.879 10% 

4 Francia 2.058 3% 

5 Australia 477 1% 

7 Kenia 297 0% 

8 Italia 61 0% 

9 Argentina 18 0% 

  Total importado 2023 60.561   

 

Fuente: elaboración propia en base a información del South African Revenue Service (SARS).  

(*) La aduana sudafricana, en concordancia con la ley local que considera delito el uso de moneda 

extranjera en territorio sudafricano, publica sus estadísticas en Rands, que es la moneda local. Con el 

objeto de facilitar la interpretación de las estadísticas, esta Embajada realiza la conversión de Rand a 

U$S al tipo de cambio promedio anual. 

 

 

 

  



 

PRECIOS DE REFERENCIA 

 

  

EMPRESA PRODUCTO FOTO 
PRECIO 
(ZAR) 

PRECIO 
(US$) 

ENLACE 

 
Makro 
Liquor 

 
KWV Merlot 
(1x 750ml) 

 

 
R79,00 

 
$4,30 

https://www.makro.co.za/beverages-
liquor/wines/red-wine/c/JFF 
 

 
Makro 
Liquor 

 
Kanonkop 
Kadette (1 x 
750 ml ) 
 

 

 
R139,00 

 
$7,57 

https://www.makro.co.za/beverages-
liquor/wines/red-wine/c/JFF 
 

 
Ultra 
Liquors 

 
1659 
SAUVIGNON 
(1x BLANC 
750ML) 
 

  

 
R44,99 

 
$2,45 

https://hazelwood.ultraliquors.co.za/1659-
1659-sauvignon-blanc-750ml 
 
 

 
Makro 
Liquor  

 
Krone Night 
Nectar Demi-
Sec (1 x 750 
ml) 
 

 

 
R169,00 

 
$9,20 

https://www.makro.co.za/beverages-
liquor/wines/sparkling/methode-cap-
classique/methode-cap-classique/krone-night-
nectar-demi-sec-1-x-750-ml-
/p/000000000000279273_EA 
 

 
Makro 
Liquor 

 
Groot 
Constantia 
Merlot (1 x 
750ml) 
 

 

 
R319,00 

 
$17,36 

https://www.makro.co.za/beverages-
liquor/wines/red-wine/merlot/merlot/groot-
constantia-merlot-1-x-750ml-
/p/000000000000144982_EA 
 

https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/c/JFF
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/c/JFF
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/c/JFF
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/c/JFF
https://hazelwood.ultraliquors.co.za/1659-1659-sauvignon-blanc-750ml
https://hazelwood.ultraliquors.co.za/1659-1659-sauvignon-blanc-750ml
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/sparkling/methode-cap-classique/methode-cap-classique/krone-night-nectar-demi-sec-1-x-750-ml-/p/000000000000279273_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/sparkling/methode-cap-classique/methode-cap-classique/krone-night-nectar-demi-sec-1-x-750-ml-/p/000000000000279273_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/sparkling/methode-cap-classique/methode-cap-classique/krone-night-nectar-demi-sec-1-x-750-ml-/p/000000000000279273_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/sparkling/methode-cap-classique/methode-cap-classique/krone-night-nectar-demi-sec-1-x-750-ml-/p/000000000000279273_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/sparkling/methode-cap-classique/methode-cap-classique/krone-night-nectar-demi-sec-1-x-750-ml-/p/000000000000279273_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/merlot/merlot/groot-constantia-merlot-1-x-750ml-/p/000000000000144982_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/merlot/merlot/groot-constantia-merlot-1-x-750ml-/p/000000000000144982_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/merlot/merlot/groot-constantia-merlot-1-x-750ml-/p/000000000000144982_EA
https://www.makro.co.za/beverages-liquor/wines/red-wine/merlot/merlot/groot-constantia-merlot-1-x-750ml-/p/000000000000144982_EA


 

POTENCIALES IMPORTADORES/DISTRIBUIDORES EN SUDÁFRICA 

 

 

 
WOOLWORTHS DISTRIBUTION CENTRE 
Contact: Ian Wilson (Buying Manager: Wine, Beverages, Fresh Juice)  
Contact: Charles Pohl (Specialist Wine Buyer) 
Contact: Tshepo Mashile (Wine Buyer)  
Website: http://www.woolworths.co.za 
Email: IanWilson@woolworths.co.za; / CharlesPohl@woolworths.co.za; 
TshepoMashile@woolworths.co.za; 
Tel: +27 21 550 611 
 

 

 

 

 

 

 

 

SHOPRITE HOLDINGS LTD. 

Contact: Darno Van Dyk (Commercial Operations Manager-Wine) 
Contact: Samkelwa Yibe Global Sourcing Administrator-Wine & Liquor) 

Website: https://www.shopriteholdings.co.za/ 
Email: dvandyk@shoprite.co.za; / snyibe@shoprite.co.za 
Tel: +27 21 980 4000 
 

 

 

 

 

 

 

PICK 'N PAY HOLDINGS LTD 

Contact: Domenico Barbieri (Commercial Operations Manager-Wine) 
Contact: Katie Bailie (Wine Buyer) 

Website: https://www.picknpayinvestor.co.za/ 
Email: DomenicoBarbieri@pnp.co.za / KatieBailie@pnp.co.za 
Tel: +27 21 658 1000 
 
 
 

 

 

 

http://www.woolworths.co.za/
mailto:IanWilson@woolworths.co.za
mailto:CharlesPohl@woolworths.co.za
mailto:TshepoMashile@woolworths.co.za
https://www.shopriteholdings.co.za/
mailto:dvandyk@shoprite.co.za
mailto:snyibe@shoprite.co.za
https://www.picknpayinvestor.co.za/
mailto:DomenicoBarbieri@pnp.co.za
mailto:KatieBailie@pnp.co.za


 

 

 

 

 

 

 

GABBA INTERNATIONAL 

Contact: Stefano Gabba 

Website: https://vino.co.za/ 

Email: stefano@vino.co.za 

Tel: +27 21 551 6671 

Cel: +27 83 278 3718 

 

 

 
 

CIRO BEVERAGE SOLUTIONS (PTY) LTD 

Contact: Paul Hanlon (Ceo) 

Website: www.ciro.co.za 
Email: info@ciro.co.za   
Tel: +27 11 287 6700 / +27 861 082 916 

 

 

 

 

LIBERTY LIQUORS (PTY) LTD 
Contact: Justin Stephenson (Ceo) 
Website: https://libertyliquors.co.za/ 

Email: clydebv@libertyliquors.co.za; reception@libertyliquors.co.za 
Teléfono: +27 31 303 9860 
 
 
 
 
 
 
 

https://vino.co.za/
mailto:stefano@vino.co.za
http://www.ciro.co.za/
mailto:info@ciro.co.za
https://libertyliquors.co.za/
mailto:clydebv@libertyliquors.co.za
mailto:reception@libertyliquors.co.za


 

 

 

 

 

 

LIQUOR CITY  

Contact: Manuel de Atouguia (Ceo) 
Website: https://www.liquorcity.co.za/ 

Email: headoffice@liquorcity.co.za  
Teléfono: +27 (0)11 394-5182 

 

 

 

 

 

 

 

 

OAKHILL CELLARS CC 

Web: http://oakhillcellars.co.za/  
Email: oakhill@mweb.co.za  
Tel: +27 011-789-2545 or +27 11-789-9750 
 

 

 
 

OVERLAND LIQUOR 

Contact: José de Achadinha (Ceo) 

Website: https://www.overlandliquors.co.za/ 
Email: henda@overland.za.com  
Tel: +27 18 469 1716 

 

 

 

 

 

 

SOLLY KRAMERS 

Contact: Cleo and Norah 

Website: https://sollykramersparkhurst.co.za/ 
Email: info@sollykramersparkhurst.co.za  
Teléfono: +27 11 880 6303 / +27 11 788 0102 

https://www.liquorcity.co.za/
mailto:headoffice@liquorcity.co.za
http://oakhillcellars.co.za/
mailto:oakhill@mweb.co.za
https://www.overlandliquors.co.za/
mailto:henda@overland.za.com
https://sollykramersparkhurst.co.za/
mailto:info@sollykramersparkhurst.co.za


 

 

 

 

 

SPOT ON DISCOUNT LIQUORS 

Contact: José de Achadinha (Ceo) 

Website: https://spotonliquor.co.za/ 
Email: liquor@overland.za.com 
Teléfono: +27 (0) 18 469 1716 

 

 
 

WINE VILLAGE-HERMANUS CC 

Contact: Jean Pierre (Ceo) 

Website: www.winevillage.co.za 
Email: info@winevillage.co.za 

Tel:+27 (0)28 316 3988 

 

 

 
 

WINEWAYS 

Contact: Stephen Vermulen (Ceo) 

Website: https://wine-ways.co.za/ 
Email: info@wine-ways.co.za 
Teléfono: +27 21 905 7713 

 

 
WINE CELLAR 

Contact: James Peterson (Ceo) 

Website: www.winecellar.co.za 
E-mail: info@winecellar.co.za  
Tel: +27 21 448 4105 

https://spotonliquor.co.za/
mailto:liquor@overland.za.com
http://www.winevillage.co.za/
mailto:info@winevillage.co.za
https://wine-ways.co.za/
mailto:info@wine-ways.co.za
http://www.winecellar.co.za/
mailto:info@winecellar.co.za


 

 

 

 

 

SPAR GROUP LTD 

Contact: Angelo Swartz (Ceo) 

Website: www.spar.co.za 
Email: kevin.obrien@spar.co.za; intcontact@spar.co.za 
Teléfono: +27 31 719 1900 / +27 21 690 0000 

 
 
 
 
 
 

 
SOMERSET BEVRAGES 
Contact: Gianni Smith (Key Contact) 
Website: http://www.somersetbeverages.co.za/ 
Email: info@somersetbeverages.co.za 
Tel: +27 21 852 5473 

 
 
 
 
 

 

NAMAQUA WINES 

Contact: Koos Van Dyk (Ceo) 

Website: https://www.namaquawines.com/ 

Email:  exports@namaquawines.com / info@namaquawines.com 

Tel: +27 (0)27 231 1080 

 

 

 

 

 

 

VASSCO DISTRIBUTORS 

Contact: Nick Vassiliou (Director) 

Website: https://www.vassco.co.za/ 

Email: online.enquiry@vassco.co.za 

Tel: +27 12 803 0535 

 

 

http://www.spar.co.za/
mailto:kevin.obrien@spar.co.za
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GREAT DOMAINES 

Contact: Derek Kilpin (Managing Director) 

Website: https://greatdomaines.co.za/ 

Email: info@greatdomaines.co.za 

Tel: +27 11 778 9352 

 

 

 

 

 

 

 

NORMAN GOODFELLOWS 

Contact: Jason Mc Evoy (CEO) 

Website: https://www.ngf.co.za/ 

Email: service@ngf.co.za 

Tel: +27 11 788 4814 

https://greatdomaines.co.za/
mailto:info@greatdomaines.co.za
https://www.ngf.co.za/
mailto:service@ngf.co.za
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Muchas gracias por su atención.  
Ante cualquier duda, comuníquese con la Embajada Argentina en 
Sudáfrica. 
http://esafr.cancilleria.gob.ar 


